LOS NOMBRES Y LAS COSAS
RENE BARBIER, PROPIETARIO DE CLOS MOGADOR

La magia del Priorat

RAMON FRANCAS

Grataliops

ippy en lo intelectual, es decir, de

aquellos gue creen en el principio

delibertad, en el liberalismo social

y en ser amos de si mismos mds
alld de las melenas y las barbas que lucieron,
René Barbier Ferrer (56 afios) es un mago visio-
nario a quien ¢l Priorat debe mucho. Es un
hombre de aspecto timida, humilde e introver-
tido ligado a la tierra como las profundas rai-
ces de su Clos Mogador, un anfiteatro pizarro-
so de Gratallops. Barbier no ha renunciado ala
contraculturalidad ni 8 un cierto nomadismo a
través de su ya guinta autocaravana y no es ri-
co, ni pretende zerlo. S6lo aspira a mejorar sus
vinos reinvirtiendo sus modestos beneficios en
los vifiedos ¥ la bodega v "conseguir hacer dis-

Es un hombre introvertido,
timido y humilde, ligado a la
tierra como su finca Clos

Mogador de Gratallops 44

frutar a la gente con una copa de vino
que exprese sin maquillajes la finca y
su clima v no las modas”.

Es, asegura, “uno de los iilti-
mos roménticos™, pero no artis-
ta ni tampoco gurl. Su tnico
mérito, afade, &5 ser “un sim-
ple transmisor”, en llevar
el fruto dela vina alacopa
respetando con devocidn
aguello gue le ofrece el te-
rrufio. Padre de René,
Christian y Anderson, le gusta
viajar, la ndutica, el judo, el esqui,
montar a caballo y los postres del coci-
nero de Els Irreductibles, el restaurante

de Gratallops de su hijo René y su nuera, Sara.,

Llegéal Prioraten 1978 desde Tarra-
gona con una auptocaravana y “sin un
duro”. Fue de los primeros en llegar y en
dotar de ilusidn y esperanza —junto
con amigos como Alvaro Palacios
o la suiza nacida en Paris Daphne
Glorian- una comarca pobre gue
se desertizaba ¥ ha renacido gra-
cias al yino. Lz atrajo el magnetis-
me telinco de la licorella. Ahora vi-
vealejado del mundanal ruido entre sus
viiias, junto a cuatro caballos y cuatro pe-
ITOS, 8N Una antigua masia que reconstruyo,

Perola historia de los Barbier ha venide mar-

—

cada desde el siglo XIX por constantes infortu-
nios que no han conseguide toreer su firme vo-
luntad de trascender a través del fruto de sus
vifias. Los origenes ya vienen ligados a la viti-
cultura. En el siglo XIX poseian 1.500 hectd-
reas de vifiedos en el Chiteau Le Martinet, en
el departamento provenzal de Vaucluse, Prime-
ro la filoxera y después las dos guerras mundia-
lesllevaron a Espafia aesta familia de viticulto-
res y de comerciantes de vinos a granel,

La guerracivil espaiiola les obligd a refugiar-
seen Francia. Sufamilia perdio las 1,500 hectd-
reas de Francia por las deudas acumuladas por
fracasados negocios en el mundo de la cons-
truceidn ¥ René perdid a su padre prematura-
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mente, a la edad de 50 afios. Por si ello fuera
poco, también perdieron la marca de la fami-
lia, que se habia asociado con Segura Vindas.

Cuando esta bodega de Sant Sadurni
d’Anoia fue absorbida por Rumasa, René Bar-
bier luché denodadamente por recuperar su
marca, pero se tuvo gque conformar con una in-
demnizacidn de seis millones de pesetas. No
fue el dltimo revés. Cuando ya habia empeza-
do su proyecto cooperativo en Gratallops v an-
tes de separarse de Carles Pastrana y su Clos de
1'Obac, fallecid su hija Celine, una pérdida que
le ha marcado profundamente, hasta el punto
de dedicarle Melin, un vino blanco con mentali-
dad de tinto que no ha guerido que nunca fue-
ra puntuado ni apareciera en las gulas.

Se cast en Francia con Isabelle mientras es-
tudiaba enologia en la Universidad de Bur-
deos, unos estudios que no llegd a concluir, Pe-
ro alli conocid a un maestro de pricticas que lo
marcd profundamente, el endlogo Jean-Clan-
de Berrouet (padre de la vinificacion de caldos
miticos como los de Chiiteau Pétrus), y'a un
compafiero de clase, Antonio Palacios, el her-
mano de Alvaro, quien hizo trascender mun-
dialmente al Priorat consu Ermita. A través de
Antonio, René regresd a Espana, para trabajar
de 1980 a 1991 como representante de los

vinos de La Rioja (Alfaro) de los Palacios.

En 1989 elabord por primera vez su Clos
Muogador. Fueron silo 240 botellas, pe-
ro-lograron un gran éxito pe-

se a sus 1.500' pesetas por
unidad. El precio fue “un
pacto de caballeros™ con
sus comparieros elaborado-
res con el objetivo de pres-
tigiar al Priorat.
Este afio superard por pri-
mera vez las 30.000 bote-
llas de su memorable Clos
Mogador tras haber cerrado
el dltimo ejercicio con una
facturacion de 723.000 euros,
También elabora 7.000 botellas de
Nelin y 12:000 de su Manvetes (que
comparte con el distribuidor Albert
Sdbado). Ademds, es socio del broker
de Burdeos Christopher Cannan
(Europvin)en otros dos proyectos en el Prio-
rat y el Montsant y acaba de sacar al merca-
doun vino de vifias muy vicjas de la Fi-
guera de Montsant. Hace silo diez
afios exportaban ¢l 95% de su produc-
citn. Ahora el mercado nacional es su
principal feudo, donde vende el 43%
de sus botellas.
Lejos de plegarse a un conformis-
mo que nunca ha ido con £, este
bodeguero que luce ¢l asno cata-
lin en su todoterreno promueve
ahora un romdntico proyecto de
reflexion sobre el mundo del ving
gue ha bautizado como Vino-
landia. Sus objetivos son tra-
bajar contra la uniformidad en ¢l
mundo del vino, cuidar ¢l territo-
rio v el paisaje vitivinicola v ahondar
en el consumo de los vinos ¢n su origen.e
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